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Profil ID: C782SK9FOQ
Wohnort des Spezialisten: Deutschland, 53947

Projektleiter: Eventmanagement, Logistik, Marketing

Mitarbeiterprofil

Anrede Herr
Jahrgang 1969
Ausbildung Ausbildung zum Koch,

Interne kaufméannische Hotelausbildung,

06. 2003 — 06. 2004 geprifter Manager fir Wirtschaft im
Eventmarketing

06.2003 — 06.2004 Veranstaltungskaufmann,

08. 1994 — 06. 1996 staatlich geprufter Betriebswirt
Fremdenverkehr Marketing, Touristik,

Sprachen Deutsch: Muttersprache
Englisch: flieRend, verhandlungssicher
Franzosisch: Grundkenntnisse

Berufserfahrung

Seit 2003 Inhaber einer Agentur fur Event

- Terminal Innovations

- Projektleitung Konferenz

- Locationcheck in Europa

- Projektleiter Design und Image fiir Warengruppen

- Projektleitung Logistikmanagement

- Projektleitung

- Projektleitung Architekturausstellung und Konferenz

07.2001 — 03.2003 Vertriebsleiter und Account Manager Entertainment
Beratung und Vertrieb Zahlungsverkehrsysteme
Betreuung Sonderprojekte z.B. bargeldlos Locationbesuch

08.2000 — 01.2001 Sales Manager International
Aufbau internationale Vertriebsgruppe
International Kundengewinnung
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09.1996 — 07.2000 Sales Manager
- Prozessmanager Vertriebsstruktur
- Prozessverantwortlicher Messe und Event

12.1994 — 08.1998 Nebentatigkeit wahrend der 1. Weiterbildung
Planung & Organisation & Durchftihrung von Konferenzen und Events, business and public events

04.1993 — 06.1994 F&B Assistant
Mitgestaltung Veranstaltung und Logistikplanung

04.1992 — 03.1993 Leitung F&B und Kiiche
04.1991 — 03.1992 Koch and F&B Assistant
03.1990 — 03.1991 Koch und Trainee in internationalem F&B Management

08.1989 — 02.1990 Koch

Fort- und Weiterbildung

10. 2002 Strategie und Technik fur Marketing und Verkauf
Institut fir Kommunikation

11. 2001 Kommunikations- und Strategiemanagement fir junge Professionelle
Training Center

11. 2000 Assessment Centre Verkauf, Marketing und Event

11. 1997 Training und Seminar Verkaufsmanagement
Deutsche Verkaufsleiterschule

12. 1993 Microsoft Office und IT Systeme
Deutsche Angestellten Akademie

06. — 10. 1993 Wirtschaftspriufung Buchfihrung und Abschluss

EDV- Computer Kenntnisse

Office Anwendungen:
MS Office (Power Point, Excel, Word, Outlook)
MS Project, Access, Publisher, Adobe Acrobat, Corel Draw, ARIS, VISIO, Adobe Photoshop

Event SW:
Bankettprofi, EventManger, EventPlaner

CRM SW:
Peregrine, ACT 2000, SAP R/3 and Salesforce.com,
CAS Marketing Manager, Eventmanager,

Reise- und Hotel SW:
START AMADEUS Software, Merlin Online, cytric, ATN, Interactive Travel, Achat und Micros Fidelio

Logistik und Dispo SW:
Microsoft Dynamics NAV, MS Projekt, HKM Software, nice2CU, easyjob

andere SW:
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AutoCAD, Internet Konferenz- und Prasentation SW

Karriere Zusammenfassung

Meine theoretischen Kenntnisse und vielféltigen praktischen Erfahrungen

im Bereich Kommunikation und Event habe ich in den vergangenen Jahren
haufig verwenden kénnen. Dienstleistungsunternehmen und Firmenkunden
bestatigen mir die Qualitat meiner Arbeit durch wiederkehrende Auftragserteilung.

Alle Auftraggeber haben eines gemeinsam. Sie schatzen mein umfangreiches
Wissen im Eventgeschéft und nutzen meine praktischen Erfahrungen. Vor allem
meine fundierten Kenntnisse in Bezug auf technische Mdglichkeiten und
sicherheitsrelevante Notwendigkeiten so wie alle Aspekte im Bereich Service,
Gastronomie und Logistik werden oft genutzt.

Meine Selbststandigkeit ist jedoch mehr als nur freie Mitarbeit. Mit der Agentur

habe ich auch mehrfach Firmen und Offentliche Veranstaltungen komplett organisiert
und durchgefihrt. Hierbei trage ich die Gesamtverantwortung von der Planung, Giber
die Vermarktung bis zur Abrechnung. Hierbei handelt es sich um GréZenordnungen
von sechsstelligen Umsatzvolumen oder mehreren tausend Géasten.

Persdnliche Charakteristik
Selbst einschatzend beschreibe ich mich als motivierenden, entscheidungsfreudigen,
verantwortungsbewussten und vertrauenswuirdigen Business Partner.

Ich bringe eine hohe Konzentration und Leistungsbereitschaft mit. Diese aufRert sich vor

allem auch unter Stress oder gro3em anhaltendem Druck. Ich stelle sehr hohe Anforderungen
an mich und meine Arbeitsweise und neige zu Perfektionismus. Ich bin ein harter aber immer
fairer Verhandlungspartner.

Meine Beharrlichkeit im Sinne der Projekte resultiert aus Kosten-, Zeit und
Sicherheitsbewusstsein, und der Erfahrung, dass wir in der Regel keine Chance
auf eine Wiederholung haben.

Besondere personliche Merkmale von mir sind Motivation, Ausdauerféhigkeit und Belastbarkeit,
auch physisch.
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